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Elresultado de
una colaboracion exitosa £ amcavio

Atacadao esunmayoristabrasileAo conunritmo de expansionimparable. Actualmente, dispone
de 27 centros dedistribucionrepartidos portodo el pais (trece de ellos conracks selectivos de

Mecalux)y sus planes son de seguirinaugurando mas en un futuro. Uno de sus ultimos proyectos BENEFICIOS
unnuevo almacénde 45.000 m?en el municipio de Jacarei (estado de Sdo Paulo) con capacidad * Sistema muy versatil: Atacadao
paraalmacenar 42.898 tarimas. La compafia siempre recurre alas racks selectivos porquele gestionamditiples referencias y
. . . . . . .. . . productos de distintas dimensionesy

proporcionan la capacidad que precisay, almismo tiempo, garantizan una facilmanipulacion de e T e LOE a5 e s 20
las cargas: eneste caso,larecepcionde 2.800 tarimasy la distribucion de otras 3.220 a diario. adaptanaestaheterogeneidad.

. . . ‘2 * Capacidad de almacenaje: esta
Pais: Brasil | Sector: distribuciéon A

deampliar su capacidad de almacenaje.
Coneste almacén, puede alojar
42.898tarimas mas.

* Operaciénagil:adiario, sereciben
2.800tarimasy sedistribuyen otras
3.220. Losracks facilitanlaentraday
salida de este nimero tanelevadode
productos.
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Mas de 50 afnos de éxito
Creadaenabrilde 1962, Atacaddoesuna
mayorista que ofrece un catalogo de produc-
tos muy amplioy variado parasus clientes:
supermercados, droguerias, hoteles, restau-
rantes, panaderias y pequefios comercios en
general.

Laempresa, conunequipo formado por
50.000 colaboradores,nohadejadode
crecerdesde que se fundd. Lo cuenta Claudio
Pierre Galvao, gerente de comprasy servi-
cios de Atacadao: “en 2018, disponiamos

de 166 tiendas de autoservicioy 27 centros
dedistribucion en Brasil. Paralos proximos
aflos, nuestro objetivo esinaugurar 20 tien-
das de autoservicioy dosalmacenes mas”.

Ubicacién
1. Aparecida de Goiana (Goias)
2. Belém (Parad)

4. Imperatriz (Marganhao)

5. Itajai (Santa Catarina)

6. Jacarei (Sao Paulo)

7. Maceid (Alagoas)

8. Maringa (Paranad)

9. Parnamirim (Rio Grande del Norte)
10. Ribeirdo Preto (S&o Paulo)

11. S&o Joaquim de Bicas (Minas Gerais)
12. Sapucaia do Sul (Rio Grande do Sul)
13. Vitdria da Conquista (Bahia)
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Racks selectivosson muy
verséatiles. Disponende
complementosy accesorios
para ajustar las ubicaciones
alasdimensionesdelas
multiples referencias
(productos de alimentacidn, de
limpieza, paraelhogar, etc.)
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3. Cuiaba (Mato Grosso) @

El éxito de Atacadao se basaenque,desde
susinicios, hallevadoacabounabuena
gestiondetodoslosrecursosy operaciones
de susalmacenes conel propdsito de entre-
gar los pedidos alos clientes conla maxima
prontitud posible. Para hacerlo, siempre ha
contadoconlacolaboraciéondeunaempresa
punteraensoluciones dealmacenaje como
Mecalux. “No solo tiene productos de cali-

dad, sinoque tambiénnos habrindadouna
atenciéon personalizada pararesolver nues-
tras necesidades entodo momento. Ademas,
siempre hacumplido los plazos previstos”,
sefalaelgerente de comprasy servicios.

De hecho, Mecalux haequipadotrecede

sus almacenesrepartidos por todo Brasil;
todosellos conracks selectivos porque, en
palabras de Claudio Pierre Galvao, “son muy
habituales enempresas de nuestro sector”.

Capacidady accesodirecto
Recientemente, Atacad&o ha construido
unalmacénde 45.000 m?en el muni-
cipiode Jacarei(estado de S&do Paulo).
“Necesitdbamos otroalmacén porque el
espacio dealmacenaje se habia quedado
pequeio para afrontar el volumen derecep-
cionesy expediciones de nuestro negocio”,
explicaelgerente de compras. “Nuestro
objetivo eraagilizar ladistribuciéndelos

productos enlos puntos de ventaen este es-
tadoeincentivar las ventas puertaapuerta”,
afade. Como no podiaser de otramanera,
solicitaron el asesoramiento de Mecalux para
sacaradelante este proyecto.

La construcciéndelalmacéntuvo lugaren
seis etapasdistintas. El centro fue ampliando
su capacidad de almacenaje enconsonancia
conlosrequisitos logisticos de Atacadao.
“Tenemos espacio para 42.898 tarimas, si
bien,de momento, depositamos unas
30.000 tarimas”, indica Claudio Pierre
Galvao.

“Adiario, recibimos 2.800 tarimasy expe-
dimos otras 3.220”, apunta Galvao. Porello,
se haninstalado racks selectivos de Mecalux
gue ocupan practicamente toda la superficie
y facilitanla gestion de lamercancia.Encada
jornadadetrabajo, los operadoresrecorren
los pasillos de almacenaje introduciendo



y retirando las tarimas de sus ubicaciones
correspondientes conlaayudade montacar-
gasretractiles.

Losracks miden 9 mdealturapor 36 mde
longitudy estan divididas en seis niveles. Al
tratarse de pasillostanlargos, se haabierto
un paso inferior que cruzatransversalmente
todoslosracksyoptimizalos desplazamien-
tosdelos operadores,ademas de cumplirla
funcién de salida de emergencia.

Enlosnivelesinferiores delosracks,los
operadores hacen picking conlaayudade
maqguinas preparadoras de pedidos anivelde
suelo. Recogenlas cajas que conforman cada
pedido directamentedelastarimasy lasvan
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agrupando en otra tarima que lesacompafa
durante surecorrido.

Unavez que hanterminado el pedido, los
operadoreslotrasladan hastalazonade
precargasen el suelo, ubicadajusto enfrente
delosmuelles de carga. Allise clasificany
agrupanlas tarimas enfunciéndel pedido
alque correspondenolarutadetransporte,
conelfindeagilizarsucargaenelcamiénde
distribucion.

Gracias alosracksselectivos, Atacad&o ha
obtenido la maxima capacidad posibley se
habeneficiado delas ventajas que ofrece

estasolucionde almacenaje, principalmente,

capacidad, versatilidad y accesibilidad.
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“Estamos muy contentos con los racks de Mecalux por
su calidad inmejorable, lo que las hace muy duraderas.
Ademads, las escogimos porque nos ayudan en la
ejecucion de nuestras tareas diarias”.

Claudio Pierre Galvao
Gerente de comprasy servicios de Atacadao



