Incrementodela
rentabilidad enun almacén
con chimeneasy estufas

Carron-Lugonhareducidoenmasdeun60%eltiempo de preparacidénde sus pedidos
dechimeneas, estufasy repuestos gracias al sistema de racks moviles Movirack.

Pais: Suiza | Sector: ferreteria y suministro industrial
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» Agilizar la preparaciéon de pedidos
paraclientesB2Cafindequese
expidan porlamafana, lo antes posible.

¢ Aprovechar el espacio con el objetivo
deincrementarlacapacidadde
almacenaje de chimeneas, estufasy
repuestos.

SOLUCION
* Racks mdviles Movirack.

BENEFICIOS

* Reduccién del tiempo de preparaciéon
delospedidos a menos delamitad: de
80 minutos atansolo 30.

* Aumentodelacapacidadde

almacenaje y acceso directo
al1l.000tarimasy 4.800 repuestos.




Carron-Lugonesunareputadaempresa
suiza especializadaenlafabricacidony
venta de chimeneas, estufasy soluciones
de calefaccionde gran calidad. Consede
en Suiza, lacompafiase distingue por
sus disefosinnovadoresy la eficiencia
energética de sus sistemas, idealmente
adaptados aldmbito de la calefaccion
doméstica. Alolargodesutrayectoria,
Carron-Lugon hacombinado latradicion
artesanal conlastecnologias modernas,
creando productos que nosolo brindan
calor, sinotambién untoque decorativo
elegantey funcional acadaespacio.

» Fundacién: 1971
» Equipo: 24 personas

Carron-Lugon,empresasuiza especializada
en calefacciondelefia,hamodernizado su
almacén de Fully (Suiza) conun sistema por
compactacién que ofrece accesodirectoa
todoslos productos almacenados: losracks
moviles Movirack de Mecalux.

“ConelsistemaMovirack satisfacemos nues-
tras dos principales necesidades: maximizar
elespaciodealmacenamientoy optimizar
elrendimiento operativo. Antes, preparar
todos los pedidos diarios nos llevabaun
promedio de 80 minutos; ahoralologramos
entansolo 307, afirma Julien Gallet-Carron,
director de Carron-Lugon.

La compafiaalmacena, primordialmente,
estufasy chimeneas entarimasenviados por
proveedores de distintos paises europeos
como lItalia, Finlandia, Sueciay Francia.
Ademads, alojaunaampliavariedad de
repuestos que le permite ofrecerunservicio
de entregaagil y eficiente asusclientes.
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“Nuestra actividad se divide endos seg-
mentos: B2C,dondeinstalamos estufasy
chimeneas enhogares de particulares,y B2B,
consistente enlareventade estos productos
aotrosinstaladores”, explicael directorde
Carron-Lugon. “Mientras que los pedidos
B2C debenenviarseloantes posible, porla
mafana, los pedidos B2B pueden prepararse
alolargodeldia. EI90% de nuestros envios
sedirigenadestinosenSuiza,yelrestoseex-
portasobretodoaFranciay Bélgica”, afiade.

La mejoraen eficiencialogistica del fabri-
cantedechimeneasy estufas fue evidente
desde el primerdiatraslainstalaciondelos
racks maoviles Movirack. “Hemos optimizado
laproductividad enlos pedidos prioritarios,
yague ahoraaccedemosrapidamentea
todas lasreferencias abriendo solo el pasillo
necesario. Antes no disponiamos de espacio
suficiente paraalmacenartodalamercancia
enracks convencionales, loque nos obliga-
baacolocar materialen el sueloy amoverlas




tarimas varias veces al dia”, sefiala Gallet-
Carron.

Ademas delos productos paletizados,
Carron-Lugonalmacena 4.800 repuestos
de menortamano. “Laoptimizaciéon del es-
pacio nos haabierto nuevas oportunidades
de crecimiento. Hemos podidointegraren
nuestroinventariointerno accesoriosde
instalacion, como tuberiasy aislantes, que
antes noteniamos capacidad de almace-
nar”,comenta el director de Carron-Lugon.

Mads capacidad en menos espacio
“Estamos muy satisfechos con el sistema
Movirack, yaqueesfiable, sencilloy fun-
cional. Ademas, el apoyo brindado por
Mecalux ensuimplementaciénhasido
ejemplar,demostrando unagran experien-
ciaenestecampo”, sostiene Carron-Lugon.

Conunaalturade 7 metrosy capacidad
paramasde1.000 tarimas, losracks estan
montadas sobre bases mdéviles que se de-
splazanlateralmente sobrerailes. Cuando
eloperador seleccionaun pasillo de trabajo
conunmando deradiocontrol, losracks se
abrenencascada, dejando accesible Unica-
mente el pasillo solicitado, lo que simplifica
elaccesoy facilitalamanipulaciéndelos
productos almacenados.

“Losracks Movirack hacen de nuestro
almacénunespacio muchomasrentable.
No solo contamos con mas superficie para
preparar pedidos, sino que ahora dispon-
emos de 600 m?adicionales”, celebra
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Carron-Lugon. “Actualmente alquilamos
estasuperficie extra, perolatenemos
disponible para seguir creciendo en futuras
expansiones”.

Racks de presente y de futuro
Conlainstalaciéon delosracks Movirack,
lacompaniahadadoun paso adelante
ensulogistica, enfrentdndose alosretos
actualesy apoyando el crecimiento futuro.
“Nos mantenemosalavanguardiadela
evolucionde nuestro sector desde hace
mas de 55 afos. Hemos experimentado
undesarrollo significativo enlos ultimos
aflosy esperamos seguirenestalinea”, dice
Carron-Lugon.
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“Con el sistema Movirack satisfacemos nuestras dos
principales necesidades: maximizar el espacio de
almacenamiento y optimizar el rendimiento operativo”,

Julien Gallet-Carron
Director de Carron-Lugon




